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Als beschermingsclausule nemen opdrachtgevers steeds vaker teksten en clausules op, waarbij wordt bedongen dat de
prijs vast is tot en met het einde van het werk. Dit leidt soms tot problemen, die voorkomen hadden kunnen worden

door betere afspraken vooraf.

ouwen is een kwestie

van rekenen. Binnen

een relatief korte
periode dient een calculator
de technische uitvraag van
een opdrachtgever op het
netvlies te hebben.
Vervolgens dienen - binnen
diezelfde korte periode -
onderaannemers en
toeleveranciers te worden
gevraagd offertes uit te
brengen voor gedeelten van
het werk.

Gemakshalve gaan we er dan vanuit dat de verschillende
aangezochte partijen een gelijkwaardige technische
prestatie of bouwstof kunnen leveren. Binnen deze
handelwijze wordt een werk in de relatie tot een
opdrachtgever vaak 3 tot 5 maal berekend. Hoe verder in
de bouwkolom des te meer offertes worden er gevraagd.
Uiteindelijk wordt een werk aangenomen voor een
doorgaans vaste aanneemsom, waarbij bepaalde delen
mogelijk als stelpost of verrekenbare hoeveelheid zullen
worden afgerekend.

Op het moment van contracteren wordt de prijs omgezet
in een budget. Voor dat budget dient de aannemer de
technische uitvraag te kunnen realiseren en wel binnen
de door de opdrachtgever gewenste bouwtijd.

Omdat tussen het moment van gunnen en de feitelijke
uitvoering soms behoorlijk wat tijd kan zitten, proberen
opdrachtgevers vaak voor zichzelf zekerheid in te bakken,
in die zin dat zij tijdens de uitvoering van het werk niet
met prijsstijgingen worden geconfronteerd.

Zoals bekend zijn vraag en aanbod mede bepalend voor
de prijzen van grondstoffen. Opkomende markten als
China hebben al eens gezorgd voor een explosieve stijging
van wapeningsstaal. Alhoewel het prijsniveau van olie en
oliegerelateerde producten fluctueert, is een duidelijke
stijgende trend waarneembaar. De prijs van vele
dakbedekkingsmaterialen is hier direct mee verbonden.

Als beschermingsclausule nemen opdrachtgevers steeds
vaker teksten en clausules op, waarbij wordt bedongen dat
de prijs vast is tot en met het einde van het werk.
Doorgaans zal dit prijsvast beding dan worden vergezeld
van een uitsluiting op § 6.13 UAV 1989. Hiermee wordt
dan de risicoregeling voor de Burgerlijke- en Utiliteits-
bouw buitenspel gezet. Ten slotte wordt het contractuele
kader dichtgespijkerd door § 47 UAV 1989, handelend
over kostenverhogende omstandigheden uit te sluiten.
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Prijsstijging
Inmiddels is er redelijk wat rechtspraak gewezen.

Hieruit kunnen de volgende wijze lessen en tips worden
gedistilleerd.

* Het kunnen doorberekenen van een prijsstijging is
afhankelijk van de overeenkomst, de contractstukken,
de van toepassingzijnde algemene voorwaarden en de
concrete economische omstandigheden die golden op het
moment van contracteren.

* Een beroep op § 47 UAV 1989 is toch mogelijk, ook al
werd een prijsvast afgesproken.

* Degene die de prijsstijging claimt, heeft de bewijslast van
de omvang van de claim, de aanzienlijkheid en de
onvoorzienbaarheid.

* De kostenverhoging moet aanzienlijk zijn: het handelt om

extreem hogere kosten, afgezet tegen de gehele

aanneemsom, dit laatste ook weer gerelateerd aan de
marktinformatie. Alhoewel de percentages kunnen
wisselen, wordt doorgaans rekening gehouden met een
ondernemersrisico van 10%. Let op: voor een
onderaannemer aan een staalconstructie kan dit
percentage gemakkelijk worden overschreden, het

STABU hoofdstuk 25 is immers voor hem leading, in

relatie tot de hoofdaannemer kan het staal maar een

klein percentage vormen!

Een claim moet altijd deugdelijk zijn onderbouwd met

achterliggende stukken als inkoopbonnen, statistieken

et cetera.

Er moet altijd tijdig worden gemeld: geen melding is

geen claim. De ratio van iedere waarschuwings-

verplichting is de andere partij de mogelijkheid te geven
het werk te beperken, te vereenvoudigen of te
beéindigen. Het begrip tijdig mag worden vertaald naar
vrijwel onmiddellijk! Het melden bij een niet juiste
persoon, danwel het risico dat deze persoon een en
ander niet tijdig doorgeeft aan de contractspartij komt
voor rekening van de claimer.

Spreek ter voorkoming van misverstanden al bij de kick

off van het werk af hoe partijen met een prijsstijging

zullen omgaan: wie meldt wat bij wie; op welk moment;
wat is de verslaglegging, wat als partijen er niet
uitkomen; welk escalatieniveau is gewenst? De praktijk
leert dat het in dergelijke gevallen verstandig is een
splitsing aan te brengen tussen de personen belast met
de feitelijke uitvoering en degenen die financieel
verantwoordelijk zijn.

Een deugdelijk contractmanagement en een heldere >
communicatie kunnen faalkosten voorkomen. Ef«‘
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